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1.1 保理

1.1.1 国际保理

1.1.1.1 国际保理的业务定义

保理商在出口商以赊销（Open Account）、承兑交单（D/A）等方式销售货物

时，为出口商提供以下服务：

- 海外进口商的资信评估；

- 提供100%的进口商信用风险担保；

- 以预支的方式提供出口商所需营运资金，加速资金周转；

- 应收帐款的管理及追收。

1.1.1.2 使用国际保理的好处

国际保理业务能为出口商和进口商带来增加营业额、风险保障、节约成本、

简化手续、扩大利润等益处，如下表所示：

益 处 对出口商 对进口商

增加营业额 对于新的或现有的客户提供更有

竞争力的O/A、D/A付款条件，以拓

展海外市场，增加营业额

利用O/A、D/A优惠付款条件，

以有限的资本购进更多货物，

加速资金流动，扩大营业额

风险保障 进口商的信用风险转由保理商承

担，出口商得到100%的收汇保障

纯因公司信誉和良好财务表现

而获得买方的信贷，无需抵押

节约成本 资信调查、帐务管理和帐款追收都

由保理商负责，减轻业务负担，节

约管理成本

省却了开立信用证和处理繁杂

文件的费用

简化手续 免除了一般信用证交易的繁琐手

续

在批准信用额度后，购买手续

简化，进货快捷

扩大利润 由于出口额扩大、降低了管理成

本、排除了信用风险和坏帐损失，

利润随之增加

由于加快了资金和货物的流

动，生意更发达，从而增加了

利润

出口保险公司一般要求出口商将其全部销售交易都要投保（无论哪种付款方

式都要投保），而保理服务无此要求。一般说来，出口信用保险服务要比保理服

务费用高。

出口信用保险项下，进口商信用风险一般由保险公司和出口商共同承担，在

出现坏帐时，保险公司一般只赔偿70%--90%，而且索赔手续繁琐、耗时。而保理

服务中，保理公司承担全部信用风险。出口保理业务与出口信用保险相比较，具

有较大的优势，如下表所示：
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出口保理 出口信用保险

最高信用保障（在所批准信用额度内） 100% 70--90%

赔偿期限（从货款到期日起） 90天 120--150天

进口商资信调查和评估 有 有

财务帐目管理 有 无

帐款催收追缴 有 无

以预支方式提供融资 有 无

1.1.1.3 采用国际保理服务的最佳时机

贵公司在下述情况下应采用国际保理服务：

- 出口项下因国外进口商不能或不愿开出信用证，致使交易规模不能进一步

扩大，限制了出口量的提高或进口商因出口商不愿提供信用付款方式而准备转向

其它供应商时；

- 出口项下准备采用信用付款方式(O/A、D/A)，但对国外进口商的资信和财

务能力存有疑虑时；

- 出口项下希望解除帐务管理和应收帐款追收的麻烦和烦恼，减少有关业务

费用时；

- 进口项下在争取有利于自己的信用付款方式（O/A、D/A），为打消出口商对

自身资信状况的疑虑时。

1.1.1.4 国际保理业务流程

国际保理业务的具体运作步骤：

国际保理业务涉及出口商、进口商、出口保理商及进口保理商四个当事人，

其具体运作步骤如下：

1、出口商通过出口保理商向进口保理商申请进口商信用额度；

2、进口保理商对进口商进行资信调查评估；

3、出口保理商将进口保理商的资信评估结果通知出口商；

4、出口商与进口商之间签定货物买卖合同；

5、出口商向进口商发货，并将应收帐款转让给进口保理商；

6、出口保理商可应出口商的要求向其提供融资，金额通常为发票金额的60%

－90％；

7、进口保理商在货款到期日向进口商收取货款，并将其转交出口保理商；

8、出口保理商在扣除融资本息及服务费后，将货款余额付给出口商；

9、若进口商到期无力付款，进口保理商在应收帐款到期日后第90天赔付出

口商。

1.1.2 国内保理

1.1.2.1 国内保理的业务定义

将内销中产生的现在或将来的基于卖方与买方（债务人）订立的货物销售合
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同所产生的应收帐款转让给中国银行，由中国银行为卖方提供综合性金融服务。

这些服务包括以下四项服务中的至少两项：

 贸易融资

 信用风险控制和坏帐担保

 销售分户帐管理

 应收帐款的催收

1.1.2.2 国内保理的业务品种

有两个不同的业务品种：

1、国内综合保理业务：卖方将货物销售产生的应收帐款转让给中国银行，

由中国银行为卖方提供贸易融资、坏帐担保、销售分户帐管理、应收帐款的催收

全部四项服务。

国内综合保理业务服务项目全面，中国银行承担买方的信用风险。买方信用

不好，不予付款或无力付款时，中国银行于应收帐款到期日后 30 天承担担保付

款的责任。

2、商业发票贴现业务：卖方将货物销售产生的应收帐款转让给中国银行，

由中国银行为卖方提供三项服务：贸易融资、销售分户帐管理、应收帐款的催收。

商业发票贴现业务融资功能突出，操作简便，运作灵活，费用较低。

1.1.2.3 使用国内保理的好处

 手续简便

保理业务一大特点是手续简便，卖方只需向保理商提供一张表明已发货的发票副

本，即可得到融资并获得其他保理服务。

 降低费用

第一是降低卖方的利息成本。保理融资相对于流动资金贷款来说，期限更

具灵活性，降低了卖方的利息支出。

第二是降低卖方的管理成本。保理业务为卖方提供了应收帐款的管理服务，

使卖方从大量的烦琐的工作中解脱出来，有效地降低了成本。

 风险保障

保理商承担买方的风险，承诺在买方信用不好不付款或无力付款时承担付款责任，

有力地起到了风险保障的作用。

 扩展市场

有保理服务做保障，卖方将无后顾之忧，大胆地运用赊销这一有竞争力的销售形

式，争取更多的买家，扩展市场，增加营业额。

 扩大利润

当卖方的业务有了市场，保理商提供了风险保障，费用明显降低，相应的利

润水平自然就会提高。国外有人做过统计对比，同等条件下，使用保理服务的企

业比不使用保理服务的企业，平均利润水平高出 10%以上。
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1.1.2.4 中国银行国内保理的优势

 丰富的业务经验。1992 年，中国银行就开办了国际保理业务，9年来积累许

多经验，具有较高的处理复杂情况的能力。1999 年，中国银行又创国内保理业

务先河。

 专业化的人才。中国银行的保理业务从业人员都经过严格的业务培训，具备

良好的知识水平。中国银行每年举办行内的保理业务资格考试，考试通过才能获

得保理业务从业资格。截止 2001 年 11 月，已有近百人具备此资格证书，正服务

于业务一线。

 卓著的信誉。对于中国银行承诺的保理业务担保付款的责任，中国银行一诺

千金。
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